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CaRLOS MoLINA Madrid

unca el sector exterior

habia protagonizado un

proceso de transforma-

ci6n tan fuerte como el que

ha sufrido durante los seis
afos de crisis en Espafia. En 2008, las
exportaciones espanolas de bienes y ser-
vicios apenas representaban el 25% del
PIB espaol; seis aios después esa cifra
se dispar6 hasta el 34% del PIB, y este
ano (las dltimas cifras corresponden al
mes de septiembre) apuntan a que se lle-
gard al entorno del 35% del PIB.

Una cifra inédita en la historia reciente
de Espafa y que sirve para ilustrar el
choque cultural que han tenido que
afrontar las empresas espanolas, en su
mayoria pymes, para salvar la crisis de
seis afios que ha sufrido la economia. Por
el camino se han quedado miles de com-
panias, muy dependientes del mercado
interior, y tan solo unas pocas han lo-
grado “salvar los muebles” orientando su
actividad al exterior. Ahora, el gran de-
safio que se les plantea a las empresas
es elegir entre afianzar su apuesta por
el exterior o regresar a un mercado inter-
no en el que el consumo y la inversién
empresarial em-
piezan a dar
signos de re-
vitalizacion.
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Consolidar el
proceso de salida al
exterior de las pymes

Las empresas se enfrentan a la tentacién de abandonar la
bisqueda de nuevos mercados por la recuperacién en Espana

Los expertos consultados por este pe-
riédico constatan que no debe haber
dudas y que se debe apostar por seguir
en el exterior por varias razones. La pri-
mera es que la recuperacion de la eco-
nomia espafola ha estado basada par-
cialmente en factores ex6genos que per-
deran fuerza en los proximos trimestres.
El abaratamiento del petréleo, en mini-
mos de 2008, ha sido una inyecci6n eco-
némica para un pais netamente impor-
tador como Espafia, que solo produce el
0,2% de lo que consume. Solo este afo,
el ahorro puede haber llegado a superar
1os 10.000 millones, el equivalente al coste
de la tltima rebaja fiscal aprobada por
el PP. En segundo lugar, 1a depreciacién
del euro, que ha llegado a rozar la pari-
dad con el dolar, ha abaratado las ven-
tas de bienes y servicios de Espaia fuera
de la zona euro y ha supuesto una in-
yecci6n para las empresas con intereses
en Asia y Africa. Ambos fac-
tores se mantendrdn en el
corto plazo, segtn los analis-
tas, pero podrian variar ante
lo inestable del panorama in-
ternacional y del impacto
que los conflictos geopoliti-
cos tienen en un

mundo cada

vez mas glo-

balizado.
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Las ventas
aAsiay
América
apenas

llegan al 20%,
apesar de
que su peso
enel PIB
mundial es
muy superior

En lo que todos los expertos coinci-
den es en que el crecimiento mundial
yano vendra de la Uni6én Europea, tra-
dicional refugio de las empresas espa-
nolas exportadoras tanto en los ciclos
bajistas como en los alcistas. Buena
prueba de ello es el peso creciente que
han tomado los paises americanos y
asiaticos en la clasificacion mundial de
intercambios comerciales. China fue la
primera nacion del mundo que més bie-
nes exportd, con un porcentaje del
12,53% del total, a casi cuatro puntos
de su inmediato perseguidor (EE UU,
con un 8,68%). Entre los veinte paises
mas vendedores, ademas de los dos
anteriores, hay otros nueve: Corea
(3,06%), Canada (2,53%), Singapur
(2,19%), México (2,12%), Arabia Saudi
(1,87%), India (1,69%), Taiwan (1,67%),
Australia (1,28%) y Brasil (1,20%).
Entre todos ellos suman el 39% de los
intercambios comerciales, frente al
61% de los paises europeos o de la or-
bita europea. Pero el sorpasso se pro-
ducird en breve.

La firma del Acuerdo Transpacifico
es una muestra mas del peso especifi-
co que van a tener Asia y América en
el futuro de las economias europeas.
Este tratado, que entrard en vigor el 1
de enero de 2016, implica la supresion
de barreras arancelarias y no arance-
lariasy el libre comercio entre doce pai-
ses (EE UU, Japon, Australia, Brunéi, Ca-
nada, Chile, Malasia, México, Nueva Ze-
landa, Pert, Singapur y Vietnam), que
suman el 40% del PIB mundial.

Y en este apartado las empresas es-

pafiolas estan muy retrasadas con
respecto a sus competidoras. Las

cifras de intercambios comer-
ciales e inversion con EE UU
asi lo atestiguan. Las ex-
portaciones crecieron un
12,4% entre enero y
septiembre (impul-
sadas por el aba-

ratamiento del euro), pero aun asi ape-
nas representan el 4,6% del total. Si se
suma el porcentaje de lo que las em-
presas exportan a Asia y América, el re-
sultado arroja un pobre 21%.

Por ese motivo, los expertos consi-
deran importante que se acelere la ne-
gociacion y que se cumplan los plazos
fijados para que el tratado de libre co-
mercio entre la Unién Europeay EE UU
(TTIP, por sus siglas en inglés) entre en
vigor cuanto antes y no sufra retrasos
por las diferencias entre ambas dele-
gaciones. En paralelo, es vital una ma-
yor dotaci6én presupuestaria. “La reduc-
cion del presupuesto del Icex ha sido
dramética. Hacen falta méas fondos,
pero también utilizar los que estan a
disposicién de las empresas y que en

muchos casos no se usan por-

que los procedimientos son

. lentos, burocraticos y no

' estan adaptados a las nece-

k‘ sidades de las companias”,

'} apunta Antonio Bonet, vi-

cepresidente del Club de
Exportadores.

Pese al ajuste que han
sufrido los fondos desti-
nados a internacionaliza-
cion, el tejido exportador

espanol ha seguido cre-

ciendo con fuerza en los

. anos de crisis. Especial-

‘l mente significativo ha
sido el avance experi-

. mentado por las fir-

| mas exportadoras re-

| gulares (aquellas que

l venden bienes al me-
nos durante cuatro
anos seguidos). En

2010 eran 38.763 y

entre enero y sep-

4 tiembre de 2015

ya habia 46.325,

lo que supone

un alza del

19,5%.
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