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Las multinacionales insisten en priorizar las ventas de bienes hacia Asia y Africa

Economia negocia
con Catar un fondo
e 500 millones para
pymes espanolas

El secretario de Estado de Co-
mercio, Jaime Garcia-Legaz, con-
firmé ayer que negocia con el
fondo soberano de Catar la cons-
titucion de un fondo de 500 mi-
llones para la internacionaliza-
cion de pymes espafiolas. Un me-
canismo similar al rubricado hace
dos meses con el Sultanato de
Oman y que supuso la creacion
de un mecanismo de 200 millo-
nes para que las pymes salgan al
exterior.

CARLOS MoLINA Madrid

n 2014 hubo més de 150.000 em-

E presas espafnolas que exportaron
y de esa cantidad 40.000 ven-
dieron sus bienes con regularidad
(cuatro anos consecutivos). Unas cifras
muy por encima de lo registrado a prin-
cipios de la crisis y que muestran como
el sector exterior se ha convertido en
el sostén al que se ha agarrado la eco-
nomia espanola para esquivar los efec-
tos de una crisis economica de seis afnos.
En 20009, las exportaciones de bienes y
servicios suponian el 22% del PIBy
cinco anos mas tarde ascienden al 32%
del PIB. “Ningtn pais desarrollado ha
tenido un crecimiento importante”,
apunto el secretario de Estado de Co-
mercio de Estado, Jaime Garcia-Legaz.
En el otro lado, los portavoces em-
presariales que participaron en la III
Cumbre de la Internacionalizacion, or-
ganizada por el Foro de Marcas Re-
nombradas Espanolas, el Club de Ex-
portadores e Inversores, la Cimara de

Comercio de Espanay la Asociacion Es-
panola de Directivos, reclamaron al Eje-
cutivo que reorientara su mirada hacia
Asiay Africa y que lo importante no es
tanto ganar cuota de mercado en el ex-
terior como hacerse presente en los pai-
ses que mas oportunidades presentaran
en el futuro del sector exterior. El mas
claro fue el consejero delegado de OHL,
Josep Piqué, al puntualizar que tras la
aventura en Europa, en el Mediterrdneo
e Iberoamérica de las empresas espa-
nolas, hay que reorientar el foco a las
nuevas realidades. “El centro de grave-
dad esté girando hacia los paises de Asia
y Pacifico. La sorpresa de este siglo
puede ser Africa. No toda Africa, pero
si algunos paises del golfo de Guinea o
el sur del continente que con toda se-
guridad mereceran nuestra atencion en
los préximos anos”, apunto.

José Luis Bonet, presidente de la Ca-
mara de Comercio de Espafa, reclamo
incentivos fiscales para incrementar el
tamano de las empresas que optan por
internacionalizarse y mas fondos para
tratar de reducir el déficit de formacion
de las empresas con intereses en el ex-
terior. Una reivindicacion que fue con-
testada de inmediato por el secretario
de Estado de Comercio, Jaime Gar-
cia-Legaz, que apunt6 que el principal
reto que afronta la economia espafno-
la es incrementar el tamafo de las em-
presas que salen al exterior para poder
competir con las de otros paises. “Es-
tamos negociando con el fondo sobe-
rano de Catar la creacion de un fondo
de 500 millones para impulsar la sali-
da de pymes espaiiolas”, anunci6 en re-
lacion a los nuevos instrumentos de ca-
pital que estan poniendo a disposicion
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El secretario de Estado de Comercio, Jaime Garcia-Legaz (izquierda) y el presidente de la Camara de Comercio

de Espaiia, José Luis Bonet, aplauden al rey emérito Juan Carlos |. JUAN LAZARO

de las empresas. Si ese fondo fructifi-
ca se trataria de la segunda gran ope-
racion firmada en los paises del Golfo.
El primero se rubricé a principios de
mayo tras el pacto firmado entre la
Compania Espanola de Financiacion del
Desarrollo (Cofides) y el fondo sobera-
no omani State General Reserve Fund
(SGRF) para la puesta en marcha de un

En mayo se
firmo un plan
similar de
200 millones
con Oman

fondo para la internacionalizacion de
las empresas espafolas, dotado con 200
millones de euros (100 aportados por
Omén y 100 por Espaia) para las filia-
les de firmas nacionales que contemplen
planes de proyeccion internacional en
este pais asiatico.

El perfil de la empresa global

En su intervencion, el presidente de
Repsol, Antonio Brufau, subrayo que las
empresas espanolas se hicieron multi-
nacionales en el pasado y que ahora les
corresponde hacerse “globales” Y para
ello apunt6 algunas de las caracteris-
ticas que deben cumplir en el transito
hacia otros mercados exteriores. “El pri-
mero y el mas importante es que tienen
que tener una mirada abierta del
mundo para ser capaces de saber
donde pueden aprovechar sus ventajas
competitivas”, apunt6 en su exposicion.
“También tienen que aprender a acep-
tar la diversidad y la forma diferente de
ver las cosas. Ya no hace falta llevar es-
panoles cuando entras en un pais, el
personal extranjero te puede aportar
nuevas cosas”. En tltimo término, el pre-
sidente de Repsol subray6 que las em-
presas espanolas en el exterior tienen
que aprender a compartir las ganancias
con otras con las que participen, “algo
que todavia no sucede”.



