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Balbino Prieto Presidente del Club de Exportadores e Inversores Espafioles

“Las ONG han expulsado a
las empresas de la cooperacion”

José Maria Triper MADRID.

Acaba de ser reelegido como pre-
sidente del Club de Exportadores
e Inversores Espafioles, la entidad
de la que es promotor y que dirige
desde su fundacién desde 1997 Pre-
sidente también de Nova Interna-
cional y de Anthelex Internacional,
Balbino Prieto es ademas vicepre-
sidente de la Confederacién Euro-
pea de Asociaciones de Comercio
Exterior (CITHA). Su objetivoes
consolidar el Club como “el princi-
pal referente de la internacionali-
zaci6n empresarial en Espafia”.

Una de sus prioridades es que la in-
ternacionalizacién se conviertaen
una politica de Estado, ¢éQué supo-
ne y cémo deberia realizarse?
Una politica de estado supone, en
primer lugar, 1a coordinacién de to-
dos los ministerios que afectan al
sector exterior, que son casi todas
la carteras del Gobierno, porque es-
to es algo que ahora se hecha en fal-
ta teniendo en cuenta que somos el
segundo pais exportador de la Unién
Europea y que si los ingresos por
turismo representan el 6 por cien-
to del PIB espafiol el sector expor-
tador aporta un 34 por ciento. Por
eso hay que darle la importancia
que merece. Importante es también
que la internacionalizacién debe-
ria incluirse como asignatura tron-
cal en los estudios de economia, tan-
to en las universidades como en las
escuelas de negocio.

éConsidera que hay falta de sensi-
bilidad y de eficacia en las politicas
de apoyo a la internacionalizacién?
Si. Sobre todo porque del crecimien-
to del sector exterior va a depender
el futuro del Estado de Bienestar
porque la economia para seguir cre-
ciendo s6lo puede hacerlo a través
del sector exterior ya que la deman-
da interna tiene una capacidad de
crecimiento muy limitada. Por eso
pedimos una mayor coordinaciéon
especialmente entre los departa-
mentos de Economia, de Comercio
y de Hacienda, porque unas politi-
cas fiscal y de financiacién adecua-
das significaria més riqueza y mas
puestos de trabajo.

éQué es lo que hecha en falta en
materia de fiscalidad?

Fundamentalmente apoyar a las
empresas en toda su actividad in-
ternacional. Un tratamiento fiscal
adecuado al establecimiento de fi-
liales, deducciones para los gastos
en el exterior porque las empresas
internacionalizadas se ven obliga-
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das a subcontratar, y también me-
jorar la fiscalidad de los expatria-
dos. Todo ello respetando siempre
las normas de la Unién Europea,
pero sin ser més restrictivos.

Este tratamiento fiscal inadecua-
do éesta penalizando la competiti-
vidad de nuestras empresas en el
exterior?

Sin duda. Porque como no sabemos
el tratamiento fiscal que vamos a
tener nos encontramos en un esta-
do de inquietud que nos perjudica
ala hora de presentar las ofertas.
Ademas, las politicas fiscales en Es-
pafia cada vez son més restrictivas
respecto al tratamiento impositivo
de las filiales y eso estd creando in-
certidumbre.

En la reciente Cumbre de la Inter-
nacionalizacién se resalté que el
crecimiento internacional vendra
mas por la entrada en nuevos mer-
cados que por la captacién de nue-
vos clientes. éCuales son los prin-
cipales mercados de oportunidad
para nuestras empresas?

Sin duda los mercados asiaticos y
de Africa que son donde la empre-
sa espariola estd hoy menos presen-
te. Los empresarios deben saber
combinar su presencia en los mer-
cados maduros con los emergen-
tes. Hay que mantener ese equili-
brio para minimizar los riesgos. En
los mercados maduros los mérge-
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nes son menores pero la seguridad
es mayor, mientras que en los mer-
cados emergentes los beneficios son
mayores pero también es mayor el
riesgo.

Finalmente, équé habria que cam-
biar en las politicas de cooperacion
y hasta que punto la Ley de Deuda
es un obstaculo ala expansién ex-
terior de nuestras empresas?

En primer lugar hay que decir que
la Ley de Deuda es obsoleta. Ya
cuando se hizo tenia grandes ca-
rencias y lamentablemente no se
ha cambiado cuando hoy los paises
con gran tradicién en cooperacion
al desarrollo conciben la coopera-
cién como una punta de lanza pa-
ra sus empresas, de forma que re-
suelven graves problemas en los
paises receptores y, al mismo tiem-
po, ayudan a sus empresas a crecer,
a posicionarse en esos mercados y
a crear puestos de trabajo. En Es-
pafia esto no es asi. Los empresa-
rios hemos estado alejados de la co-
operacién y no por voluntad de las
empresas, sino porque politicamen-
te se ha optado porque la politica
de cooperacion la desarrollen las
ONGs que han expulsado las em-
presas espafiolas y siempre han pre-
ferido trabajar con empresas de
otros paises. S6lo un dato, entre
2004 y 20011 Espaiia dedicé 38.000
millones a cooperacién y la parti-
cipacién empresarial ha sido nula.

Cofides financia
la entrada en
Colombiadela
optica espaiiola

Apoya con 600.000
euros la implantacién
comercial en el pais

J. M. T. MADRID.

La Compaiiia Espafiola de Fi-
nanciacién del Desarrollo, Cofi-
des, ha alcanzado un acuerdo de
financiacion con Opticalia para
contribuir a su implantacién co-
mercial en Colombia. De esta for-
ma, la financiera ptiblica apor-
tard 600.000 euros mediante un
préstamo de coinversion a car-
go el 75 por ciento del Fondo pa-
ra Operaciones de Inversién en
el Exterior de la Pequefiay Me-
diana Empresa (Fonpyme) y el
25 por ciento restante de los re-
cursos propios de Cofides.

Con este préstamo la empre-
sa espafiola sufragara los gastos
de su implantacién comercial
para el desarrollo del proyecto.

Estaes la primera vez que am-
bas empresas colaboran conjun-
tamente para llevar a cabo un
proyecto de internacionalizacién
de Opticalia que permitird a la
empresa a abrirse en un merca-
do que ofrece un gran potencial
de negocio.

El presidente y consejero de-
legado de Cofides Salvador Ma-

450.000

EUROS

Es la aportacion financiera
que recibira la pyme espafiola
por parte del Fonpyme.

rin, ha subrayado la experiencia
de Opticalia en el exterior, que
yaes un referente en el sector de
la dptica espafiola. “Cofides tie-
ne preferencia en internaciona-
lizar a las pymes espafiolas y el
mercado latinoamericano ofre-
ce gran potencial de crecimien-
to” . En concreto, Colombia es
un pais con grandes oportunida-
des de negocio y constituye uno
de los principales paises de des-
tino de los proyectos financia-
dos por la empresa dependien-
te de la Secretaria de Estado de
Comercio.

Cofides es una sociedad pu-
blico-privada que desde 1988
ofrece apoyo financiero a las in-
versiones de las empresas espa-
fiolas en el exterior. Gestiona los
fondos Fiex y Fonpyme de la Se-
cretaria de Estado de Comercio.
En su accionariado también par-
ticipan el Banco Bilbao Vizcaya
Argentaria (BBVA), el Banco San-
tander, Banco Popular, Banco Sa-
badell y CAF (Banco de Desa-
rrollo de América Latina).



